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W Poznaniu

juz po kryzysie?
Wyniki sprzedazy
poznariskich
deweloperéw napawaja
optymizmem. Coraz
wiecej osobjest
zainteresowanych
kupnem M. Wpltyw
nato ma miedzy innymi
program ,Rodzina
naswoim”.
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W Poznaniu juz
po kryzysie?

: Wyniki sprzedazowe niekt6-

rych poznanskich dewe-

loperéw wskazuja na wzrost

zainteresowania zakupem nie-
ruchomosci. Jest to ciekawe
zjawisko, szczegélnie, gdy
do niedawna tak wiele méwito
sie 0 zastojuna rynku miesz-

kaniowym.
Z koncem pierwszego pot-

| roczaprzychodzi czas na pod-
- sumowania. Po zapoznaniu si¢
+ zaktualnymi wynikami sprze-

<dazy mieszkan kilku poznari-
skich deweloperéw mozna od-
nies¢ wrazenie, ze okres za-

 stojuminat.

- ®Pomaga Rodzina -

naswoim” o
Nickel Development, poznari-
ski deweloper, budujacy
mieszkania w kilku lokaliza-
cjach, odnotowat niemal trzy-
krotny wzrost liczby zawar-
tych uméw w stosunku
do pierwszego pétrocza ubie-
ghego roku. Od poczatku roku
sprzedat juz 154 mieszkania.

- W niepewnych czasach
klienci wybieraja inwestycje
pewne i sprawdzonego part-
nera—wyjasnia Michat Nickel,
szef dziatu sprzedazy Nickel
Development. — Oczywiscie
nie bez znaczenia jest fakt, ze
obecnie sporo mieszkan
mozna naby¢ w ramach pro-
gramu ,Rodzina na swoim”.
Najwigcej chetnych deweloper
ma na mieszkania rodzinne
w Dabréwce oraz na lokale
w eleganckim Zautku Pig-
tkowskim II.

Z wigkszg uwaga dewe-
loperzy dostosowujg swoje
oferty do oczekiwarn klientow.

—Inwestorzy prowadzg ak-
tywne kampanie promocyjne,
biorg udziat w targach, a co

‘najbardziej ucieszy kupuja-

cych—dos¢ chetnie sami obni-
zaja ceny sprzedawanych
mieszkar, proponujgc réznego
rodzaju rabaty. Taka sytuacja
sprzyja zakupowi nierucho-
mosci — ocenia Maciej Mol-
ewski, Dyrektor Departa-
mentu Bankowosci Hipotecz-
nej Deutsche Bank PBC. —
Ponadto narynku wcigz sg do-
stepne korzystne oferty kre-
dytéw mieszkaniowych. Przy
czym warto zwrdcic uwage, ze
znacznie wigksza niz kiedys
popularnoscig cieszg si¢ obec-
nie kredyty w naszej rodzimej
walucie oraz euro, z uwagi
na atrakcyjny poziom marz
i warunki kredytowania - do-
daje Molewski.

@ Wielorodzinne i blizniaki
Liczba zawieranych transakcji
dobrze $wiadczy roéwniez
o ofercie Family House. Klienci
podkreslajg duzy wybor oraz
jakos¢ tych inwestycji. S to za-
réowno domy wielorodzinne
w zabudowie bliZniaczejisze-
regowe;j.

— W .ostatnim pétroczu

sprzedali$my 65 lokali w tym:

31 mieszkan przy ulicy Robo-
czejw Poznaniu, 29 mieszkan,
2 domy blizniacze i 3 domy
szeregowe w Czapurach. Jest to
znaczacy wzrost liczby sprze-
danych nieruchomosci, w po-

réwnaniu do zesztego roku —
moéwi Izabella kukomska-
Pyzalska z Family House.

©® Az rynek si¢ obudzi
Natomiast inwestor Elite
Garbary Residence liczy, ze
w chwili, gdy rynek si¢ wpetni
przebudzi bedzie miat do zao-
ferowania mieszkania o wyso-
kim standardzie, w atrakcyjnej
lokalizacjiiuczciwych cenach,
ato wszystko wplynie korzyst-
nie naznaczng poprawe tempa
sprzedazy i zrekompensuje
ostatni, nietatwy okres.

Przyznaje tez, Ze ostatnio
wida¢ pierwsze oznaki tego
ozywienia.

- Zainteresowanie aparta-
mentami rézni si¢ od tego
na rynku mieszkaniowym.
1 cho¢ ogélna sytuacja oraz
okres wakacyjny powinny
wptywaé na tempo sprzedazy,
to w naszym przypadku mo-
zemy mowic o sukcesach. Na-
wet teraz, w lipcu sprzedali-
$my juz 3 apartamenty, a dwa
kolejne zostaly zarezerwo-
wane-—moéwi Amit Mor dyrek-
tor do spraw marketingu Elite
Garbary Residence.

® Doceniaja rekreacje
Wzrost sprzedazy odnotowata
takze firma Kares, budujgca
na malowniczo potozonym
osiedlu Zmysiowopodl’ozna-
niem.
—Faktyamewporéwnaniu
zpoczatkiem roku, w ostatnim
czasie notujemy wzrost sprze-
dazy doméw jednorodzinnych
wolnostojacych i szeregowych
~mowi kukasz Hryciuk z biura
poznariskiego dewelopera Ka-
res,—Zmystowo przyciagga po-
tencjalnych kupcéw atrak-
cyjng lokalizacjg i bardzo do-
godnymi warunkami cenowy-
mi. Poza tym ludzie mieszka-
jacy dotychczas w miescie do-
ceniajg tereny rekreacyjne.
Zwraca si¢ do nas coraz wigcej
Klientow — wyiainhl-l;ydnk.

oxumm

Réwniez Kalbud Dewelopet.
budujacy w Rakietnicy, cieszy
sie dobrymi wynikami sprze-
dazowymi. Osiedle Kalinowe
to znana juz poznaniakom in-
westycja, stad duze zaintereso-

‘wanie mieszkaniami.

~  Wiekszo$¢ mieszkari
z drugiego etapu znalazto juz
swoich nabyweéw. Co wigcei
W ciggu mi

cia budowy le)nei ﬁ‘d
osiedla (od czerwca) udato
nam si¢ sprzedaé juz osiem lo-
kali —méwi Tomasz Wnuk, dy-
rektor ds. handlowych Kalbud
Deweloper. W tej chwili na
osiedlu Kalinowym mieszka
prawie 200 rodzin. A juz nie-
dtugo liczba ta wzrosnie o ko-
lejnych 30.

Nie da si¢ ukry¢, ze na tak
dobrg sprzedaz ma wptyw nie
tylko obnizenie cen, ale row-
niez aktywne akcje promo-
cyjne.

Deweloperzy coraz bardziej
zabiegajg o klientow, wprowa-
dzajgc réznego rodzaju rabaty
i ustugi dodatkowe do swoich
ofert. opr. KIM
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